נספח ז' למכרז 23/2014 – טופס הצעה 

1. יש למלא את הטופס באופן קריא ולהגישו כחלק מההצעה למכרז.
1. בכל סעיף שבו הושאר מקום למילוי ההצעה, יש במקום שהושאר כדי להעיד על היקף הפירוט המצופה מהמציע.
1. בטבלאות שבהן חסרות שורות לצורך מתן מענה למכרז, רשאי המציע להוסיף דף מצולם של הטבלה המרחיב את מספר השורות לצורך הפירוט הנוסף. הדף המצולם יוצמד לטופס ההצעה במקום שבו מפורטת הטבלה.
1. יש לצרף לטופס ההצעה את מסמכי המכרז, החוזה וכל נספחיהם, כשהם חתומים כנדרש במכרז.
1. בכל מקום בטופס ההצעה שבו נדרשת חתימה, הכוונה היא לחתימת מורשה החתימה מטעם המציע. 
1. יש להגיש את ההצעה בארבעה עותקים. העותק המקורי יהיה חתום בכל עמוד שלו, לרבות טופס ההצעה, מסמכי המכרז, החוזה וכל נספחיהם, בחותמת המציע ובחתימת מורשה חתימה מטעם המציע. העותק הנוסף יכול להיות צילום של העותק המקורי, לאחר שנחתם.



1. הצעה זו מוגשת להפעלת מעלו"ת צפון 1 
2. פרטי המציע
	שם המציע

	כתובת המציע

	מס' טלפון
 
	מס' פקס'
	כתובת דוא"ל

	פרטי איש קשר מטעם המציע

	שם איש הקשר

	תפקיד
	כתובת דוא"ל

	מס' טלפון

	מס' פקס'
	מס' טלפון נייד



3. צורת ההתאגדות
3.1 צורת ההתאגדות של המציע (חברה / עמותה / אחר) _____________
3.2 מספר מזהה (לפי הרישום במרשם הרלוונטי) _________________________
3.3 מורשי החתימה בשם המציע ותפקידם אצל המציע:
	שם
	ת.ז.
	תפקיד בתאגיד
	דוגמת חתימה

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


4. 


5. ניסיון המציע
5.1 על המציע למלא את הטבלאות להלן.
5.2 כתנאי סף להשתתפות במכרז, על המציע לעמוד בתנאים הבאים: 
1. עיסוק במתן שירותי ייעוץ עסקי במשך 7 שנים לפחות במהלך 10 השנים שקדמו למועד האחרון שנקבע להגשת ההצעות למכרז.
2. הכנת לפחות 30 תוכניות עסקיות בכל אחת מהשנים 2011, 2012 ו-2013. לצורך סעיף זה תחשב כ"תוכנית עסקית" רק תוכנית לעסקים בעלי מחזור כספי שנתי של עד (וכולל) 1,000,000 ₪ כל אחד ועבור לקוחות פרטיים, שאינם מוסדיים. 
3. הכנת למעלה מ- 30 תוכניות לכל אחת מהשנים הנ"ל תקנה ניקוד נוסף. לפיכך ככל שקיימות - יש לציין גם אותם ואת הלקוחות עבורם הוכנו.
5.3 הנתונים שבטבלאות יילקחו בחשבון גם לצורך ניקוד הצעתו של המציע בפרמטר של ניסיון המציע, כמפורט בסעיף 21 למכרז.

טבלת שנות ותק
	
	השנה בה ניתנו שירותי הייעוץ העסקי
[במהלך 10 השנים האחרונות. יש למלא לפחות 7 שנים]
	שם הלקוח
	פרטי איש קשר מטעם הלקוח

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	6.
	
	
	

	7.
	
	
	

	8.
	
	
	

	9.
	
	
	

	10.
	
	
	



טבלת ניסיון בכתיבת תוכניות עסקיות

	שנת 2011
סה"כ מספר התוכניות העסקיות שהוכנו בשנה זו לעסקים בעלי מחזור כספי שנתי של עד (וכולל) 1,000,000 ₪ כל אחד: __________________ [נא להשלים]

	
	שם הלקוח
	מספר התוכניות העסקיות שהכין המציע עבור הלקוח בשנה זו
	פרטי איש קשר מטעם הלקוח

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	6.
	
	
	

	שנת 2012
סה"כ מספר התוכניות העסקיות שהוכנו בשנה זו לעסקים בעלי מחזור כספי שנתי של עד (וכולל) 1,000,000 ₪ כל אחד: __________________ [נא להשלים]

	
	שם הלקוח
	מספר התוכניות העסקיות שהכין המציע עבור הלקוח בשנה זו
	פרטי איש קשר מטעם הלקוח

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	6.
	
	
	

	שנת 2013
סה"כ מספר התוכניות העסקיות שהוכנו בשנה זו לעסקים בעלי מחזור כספי שנתי של עד (וכולל) 1,000,000 ₪ כל אחד: __________________ [נא להשלים]

	
	שם הלקוח
	מספר התוכניות העסקיות שהכין המציע עבור הלקוח בשנה זו
	פרטי איש קשר מטעם הלקוח

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	6.
	
	
	



6. היקף פעילות של המציע
6.1 האם המחזור הכספי של המציע, הנובע מפעילותו בתחום של מתן שירותי ייעוץ עסקי, הוא לפחות 600,000 (שש מאות אלף) ש"ח בכל אחת מהשנים 2011, 2012 ו- 2013?
· כן. מצורף אישור רו"ח בנוסח המצורף כנספח ה'.
· לא.

7. מנהל המציע
7.1 על המציע למלא את הטבלה להלן.
7.2 כתנאי סף להשתתפות במכרז, על המציע להציע לגבי מרכז המעלו"ת מנהל מטעמו, אשר מתקיימות בו כל הדרישות המפורטת להלן: 
1. השכלה: הוא בעל תואר ראשון או שני ממוסד אקדמאי מוכר בלפחות אחד מהתחומים הבאים: כלכלה, מינהל עסקים, הנדסת תעשייה וניהול או חשבונאות.
2. ניסיון: הוא עסק במתן שירותי ייעוץ עסקי ו/או בניהול עסקים במשך 5 שנים לפחות, אשר בהן הוא היה בעל השכלה כאמור לעיל, במהלך 7 השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה, ונתן שירותים ל-4 לקוחות לפחות.
3. ניסיון בניהול צוות: הוא ניהל צוות של 3 עובדים לפחות, במשך 5 שנים לפחות, במהלך 7 השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה.
7.3 הנתונים שבטבלה יילקחו בחשבון גם לצורך ניקוד הצעתו של המציע בפרמטר של ניסיון המנהל המוצע מטעם המציע, כמפורט בסעיף 22 למכרז.
7.4 מובהר כי המנהל שהוצע על ידי המציע לניהול מעלו"ת, הוא אשר ינהל אותו בפועל, אם יזכה המציע במכרז, והחלפתו תתאפשר רק בתנאים הקבועים בחוזה.

	המנהל המוצע: [יש להשלים]
שם: ____________________________
מס' ת.ז. _________________________
מס' טלפון נייד _____________________
השכלה
[יש לפרט תואר ראשון, שני או שלישי, ממוסד אקדמאי מוכר בכל אחד מהתחומים הבאים: כלכלה, מינהל עסקים, הנדסת תעשייה וניהול או חשבונאות]
______________________________
______________________________
______________________________
יש לצרף תעודות המעידות על השכלה, קורות חיים ותצהיר המנהל בנוסח נספח ו'.
ניהול צוות
המנהל המוצע ניהל צוות של 3 עובדים לפחות במשך _________ שנים, במהלך _________ השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה.
שמות ומס' טלפון של אנשי הצוות:
______________________________
______________________________
______________________________
______________________________
______________________________
______________________________

	מתן שירותי ייעוץ עסקי או ניהול עסקים
המנהל המוצע עסק במתן שירותי ייעוץ עסקי או בניהול עסקים, במשך _________ שנים לפחות, אשר בהן היה בעל השכלה כנדרש במכרז, במהלך _________ השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה, ונתן שירותים ל-4 לקוחות לפחות, כמפורט להלן.

	שם הלקוח
	מהות השירות שניתן
	השנים בהן ניתן השירות
	מס' טלפון של איש קשר מטעם הלקוח

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



8. היועצים
8.1 על המציע למלא את הטבלה להלן.
8.2 כתנאי סף להשתתפות במכרז, על המציע להציע שני יועצים, אשר בכל אחד מהם מתקיימות כל הדרישות המפורטות להלן: 
1. השכלה: הוא בעל תואר ראשון או שני ממוסד אקדמאי מוכר בלפחות אחד מהתחומים הבאים: כלכלה, מינהל עסקים, הנדסת תעשייה וניהול או חשבונאות.
2. ניסיון: הוא עסק במתן שירותי ייעוץ עסקי במשך 5 שנים לפחות, ונתן שירותים כאמור ל- 10 לקוחות לפחות, במהלך 7 השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה, ואשר בהן הוא היה בעל השכלה כאמור לעיל.
3. שפות: הוא שולט (בנוסף על עברית), לרבות במינוח עסקי, ברוסית או אנגלית.
8.3 הנתונים שבטבלה יילקחו בחשבון גם לצורך ניקוד הצעתו של המציע בפרמטר של ניסיון והכשרה של היועצים המוצעים מטעם המציע, כמפורט בסעיף 23 למכרז.
8.4 אין להציע כיועץ במסגרת סעיף זה מי שהוצע על ידי המציע כמנהל המעלו"ת.
8.5 מובהר כי שני היועצים שהוצעו על ידי המציע למתן שירותי הייעוץ העסקי במעלו"ת, הם אשר יספקו את השירותים בפועל, אם יזכה המציע במכרז, אחד מהם לפחות יועסק במשרה מלאה והחלפתם או הוספת יועצים עליהם תתאפשר רק בתנאים הקבועים בחוזה. 

	היועץ הראשון המוצע: [יש להשלים]
שם: ____________________________
מס' ת.ז. _________________________
מס' טלפון נייד _____________________
השכלה
[יש לפרט תואר ראשון, שני או שלישי, ממוסד אקדמאי מוכר בכל אחד מהתחומים הבאים: כלכלה, מינהל עסקים, הנדסת תעשייה וניהול או חשבונאות]
______________________________
______________________________
______________________________
יש לצרף תעודות המעידות על השכלה, קורות חיים ותצהיר המנהל בנוסח נספח ו'.
שפות
היועץ שולט, לרבות במינוח עסקי, בשפות הבאות:
עברית
· כן
· לא
רוסית
· כן
· לא
אנגלית
· כן
· לא

	מתן שירותי ייעוץ עסקי 
היועץ המוצע עסק במתן שירותי ייעוץ עסקי, במשך _________ שנים לפחות, אשר בהן היה בעל השכלה כנדרש במכרז, במהלך _________ השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה, ונתן שירותים ל-10 לקוחות לפחות, כמפורט להלן.

	
	שם הלקוח
	השנים בהן ניתן השירות
	מס' טלפון של איש קשר מטעם הלקוח

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	6.
	
	
	

	7.
	
	
	

	8.
	
	
	

	9.
	
	
	

	10.
	
	
	



	היועץ השני המוצע: [יש להשלים]
שם: ____________________________
מס' ת.ז. _________________________
מס' טלפון נייד _____________________
השכלה
[יש לפרט תואר ראשון, שני או שלישי, ממוסד אקדמאי מוכר בכל אחד מהתחומים הבאים: כלכלה, מינהל עסקים, הנדסת תעשייה וניהול או חשבונאות]
______________________________
______________________________
______________________________
יש לצרף תעודות המעידות על השכלה, קורות חיים ותצהיר המנהל בנוסח נספח ו'.
שפות
היועץ שולט, לרבות במינוח עסקי, בשפות הבאות:
עברית
· כן
· לא
רוסית
· כן
· לא
אנגלית
· כן
· לא

	מתן שירותי ייעוץ עסקי 
היועץ המוצע עסק במתן שירותי ייעוץ עסקי, במשך _________ שנים לפחות, אשר בהן היה בעל השכלה כנדרש במכרז, במהלך _________ השנים שקדמו למועד הגשת ההצעה, ונתן שירותים ל-10 לקוחות לפחות, כמפורט להלן.

	
	שם הלקוח
	השנים בהן ניתן השירות
	מס' טלפון של איש קשר מטעם הלקוח

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	4.
	
	
	

	5.
	
	
	

	6.
	
	
	

	7.
	
	
	

	8.
	
	
	

	9.
	
	
	

	10.
	
	
	



9. רשימת מסמכים
יש לצרף את המסמכים הנדרשים בחוצצים נפרדים מטופס ההצעה לפי הסדר שבטבלה שלהלן (ובהתאם לתיאור המלא של המסמכים, המופיע במכרז)
	המסמך
	צורף / לא צורף
(סמן  אם צורף)

	מסמכי המכרז, החוזה וכל נספחיהם, לרבות ההבהרות למכרז, אם יהיו, כשהם חתומים כנדרש בתנאי המכרז.
	

	אישור עדכני מהמרשם הרלוונטי המעיד על התאגדות המציע.
	

	אם המציע הוא עמותה – אישור עדכני על ניהול תקין של העמותה.
	

	אישור עדכני של עו"ד או רו"ח בדבר זהות מורשי החתימה אצל המציע, בנוסח הקבוע בנספח ו'1.
	

	ערבות מכרז מקורית בנוסח הקבוע בנספח ב' למכרז.
	

	אישור על ניהול ספרים כדין. 
	

	תצהיר בנוסח הקבוע בנספח ד' למכרז.
	

	קורות חיים של המנהל המוצע.
	

	תעודות המעידות על השכלתו של המנהל המוצע.
	

	תצהיר מנהל המרכז המוצע בנוסח הקבוע בנספח ו' למכרז.
	

	קורות חיים של היועצים המוצעים.
	

	תעודות המעידות על השכלתם של היועצים המוצעים.
	

	תצהירי היועצים המוצעים בנוסח הקבוע בנספח ו' למכרז.
	

	אישור רו"ח על המחזור העסקי של המציע, בנוסח הקבוע בנספח ה'.
	

	תכנית התארגנות להפעלת מעלו"ת, כמפורט בסעיף 20 למכרז.
	

	טופס הצעת המחיר, בנוסח הקבוע בנספח ח' למכרז. 
	



	שם המציע:
	
	מספר מזהה:

	________________
	
	________________

	שם המצהיר:
	תפקיד בארגון (המציע):
	תאריך:
	חתימה:

	________________
	________________
	________________
	________________
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